
SERVICIOS
AL PROPIETARIO



NUESTRO
ORIGEN



NUESTRO

Fundada en 1906

Después del devastador terremoto de San 

Francisco, CA, USA Colbert Coldwell y 

Benjamin Arthur Banker identificaron un 

nicho de oportunidad….

Proporcionar servicios inmobiliarios

honestos y profesionales para ayudar a las 

personas que más lo necesitan.

“
”

ORIGEN



NUESTRO
LEGADO
Y RED



5,300 oficinas en todo el mundo

Más de 120 años de 
experiencia en Bienes Raíces

Presencia global en 49 países

LEGADO
& RED



coldwellbanker.com genera cerca de 

730 mil solicitudes de clientes al mes*

LEGADO
& RED

175 billones de dólares
en volumen de ventas durante 2019



en personalizar su sitio web para 

smartphones tales como Blackberry e iPhone 

permitiendo la búsqueda de propiedades.

Usando las herramientas tecnológicas más

modernas para llegar a una nueva generación

de compradores:

LÍDER
EN INNOVACIÓN

La primera compañía inmobiliaria del mundo



• La primera en tener las propiedades en GPS.

• Permite a usuarios de iPhone y Android apps que 

usan tecnología de GPS buscar propiedades en venta 

o renta en su zona o iniciar una búsqueda en otras 

latitudes

• Envía las propiedades a sitios como Google, 

Yahoo! Real Estate & otros más.

LÍDER
EN INNOVACIÓN

Una estrategia de distribución de inventarios:

RED
NACIONAL



RED
NACIONAL

Actualmente 

contamos con
oficinas102

en la República Mexicana

y presencia en 29

estados



RED
NACIONAL DE ASESORES

Actualmente contamos con

Asesores Inmobiliarios
2800

aproximadamente a lo largo 

del país.



• La primera en tener las propiedades en GPS.

• Permite a usuarios de iPhone y Android apps que 

usan tecnología de GPS buscar propiedades en venta 

o renta en su zona o iniciar una búsqueda en otras 

latitudes

• Envía las propiedades a sitios como Google, 

Yahoo! Real Estate & otros más.

LÍDER
EN INNOVACIÓN

Una estrategia de distribución de inventarios:

ACERCA
DE COLDWELL 

BANKER ZAFIRO



ESTADÍSTICAS 
DE NUESTRA OFICINA

Actualmente contamos con

16
Asesores inmobiliarios

1,800,000 $
De ingresos brutos generados

150Más de
Propiedades Vendidas

y Rentadas

12
Reconocimientos Recibidos

719
Propiedades en inventario



FILOSOFÍA  
DE NUESTRA OFICINA

MISIÓN VISIÓN VALORES

LA PROFESIONALIZACIÓN EN 

BIENES RAICES

SER LA EMPRESA INMOBILIARIA 

NRO UNO DE LA CIUDAD DE 

MONTERREY

HONESTIDAD, PROFESIONALISMO, 

CONOCIMIENTO Y EQUIPO



APROVECHANDO EL PODER 
DE INTERNET 

30
Los visitantes permanecen un
promedio de

Tiene más de
millones de visitas al año

9minutos

en el sitio

5 minutos 

en el sitio4millones de 

visitas al año

www. COLDWELLBANKERINTERNATIONAL.COM

www.COLDWELLBANKER.COM.MX



APROVECHANDO EL PODER 
DE INTERNET 
www.coldwellbanker.com.mx

Replica automáticamente en otros sitios

inmobiliarios tales como:

Nuestras páginas web locales

COLDWELL BANKER ZAFIRO

http://www.coldwellbanker.com
zafiro.coldwellbanker.com.mx


EMPEZANDO

Su propiedad, será de inmediato incluida en:

•Nuestro sitio web de oficina en zafiro.coldwellbanker.com.mx

www.coldwellbankerzafiro.com.mx

• El sitio internacional: www.coldwellbankerinternational.com

• El sitio nacional: www.coldwellbanker.com.mx

•Nuestra App en Google Play y Apple Store

Tan pronto como nos autorice nosotros:
• Desarrollaremos una estrategia de mercadotecnia

para realzar sus ventajas y atributos.

• Tomaremos fotografías para subirlas a nuestros

sitios de Internet

• La daremos a conocer a nuestra cartera de clientes

zafiro.coldwellbanker.com.mx
http://www.coldwellbankerzafiro.com.mx/
http://www.coldwellbanker.com.mx
http://www.coldwellbanker.com.mx


APLICACIONES 
MOVILES 



Su propiedad sera publicada igualmente en nuestra redes
sociales y Aplicaciones mobiles para Android y iOs (Iphones):

App: Coldwell Banker Zafiro



DESCÁRGALA



FOTOS 
360°



CONTAMOS CON FOTOGRAFIAS 360°

Los clientes ven en detalle la propiedad



RECORRIDO VIRTUAL 
DE PROPIEDADES



DESDE NUESTRA OFICINA 

Los clientes realizan un recorrido virtual de la propiedad



REDES SOCIALES 



FACEBOOK



INSTAGRAM 



YOUTUBE 



TWITTER



ATENCIÓN VIRTUAL
24/7



ASISTENTES VIRTUALES 



ATENCION TELEFÓNICA



NUESTROS CLIENTES SON ATENDIDOS:

- 24 HORAS
- 7 DIAS
- 365 DIAS DEL AÑO

!PRESTANDO ASI UN MEJOR SERVICIO!



PRESENCIA EN LOS 
PRINCIPALES
BUSCADORES



BUSCADORES



UBICACIÓN 
DE LA

OFICINA



FACIL LOCALIZACIÓN



NUESTRA OFICINA 







ASESORES EN CONSTANTE
CAPACITACIÓN



ACTUALIZACIÓN Y APRENDIZAJE CONSTANTE



PRESENTACIONES 
DE LA PROPIEDAD



PRESENTAMOS DE MANERA DIRECTA
LAS PROPIEDADES



• La primera en tener las propiedades en GPS.

• Permite a usuarios de iPhone y Android apps que 

usan tecnología de GPS buscar propiedades en venta 

o renta en su zona o iniciar una búsqueda en otras 

latitudes

• Envía las propiedades a sitios como Google, 

Yahoo! Real Estate & otros más.

LÍDER
EN INNOVACIÓN

Una estrategia de distribución de inventarios:

PROCESOS
DE VENTA



PROCESO DE VENTA
EL ASESOR ADECUADO LO HARÁ SENCILLO



¿Que se requiere para vender un 
inmueble?

Anticipar inconvenientes

Demostración profesional

Experiencia de la oficina

Atención y Servicio

Negociación efectiva

Estrategias de negociación

Opciones de financiamiento

Promoción en internet

Manejar los detalles

Calificar a los clientes

Mercadotecnia y publicidad

Precio justo

Seguimiento a prospectos

Conocimientos jurídicos

Conocimientos fiscales

Preparar el inmueble para su venta

Tiempo en el mercado



EL PROCESO DE VENTA
EL ASESOR ADECUADO LO HARÁ SENCILLO

INICIO

Evaluar  sus 

necesidades

Diagnóstico 

legal y fiscal

Determinar el

mejor precio

Firma de 

Contrato

Entrega de 

Garantía de 

Servicios

Preparar Plan 

de Publicidad
Colocar

Rótulo

Atender  

Prospectos
Calificar  

Prospectos
Demostración 

de la Propiedad

Recibir  

Propuesta
Negociar 

Propuesta

Aceptación de 

Propuesta
Preparar 

Contrato 

de CV

Firma de 

Contrato de CV

Entrega de 

documentos al 

Notario

Seguimient

o notarial

Firma de 

Escrituras

Entrega del 

inmueble

SERVICIO

POST VENTA



LAS CONDICIONES ACTUALES (AMC)
DEL MERCADO LOCAL

• Análisis de Mercado Comparativo

• Ubicando el mejor precio

• Recomendaciones

LAS DIRECTRICES 

DEL PRECIO COMPETITIVO

A CONSIDERAR

PROPIEDADES SIMILARES 

ACTUALMENTE EN VENTA

PROPIEDADES 

SIMILARES QUE SE 

VENDIERON



ANÁLISIS (AMC)
DE MERCADO COMPARATIVO
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Margaritas

47

Gladiolas 15 Geranios 87 Geranios 76 Buganbilias

04

Propiedades similares actualmente en venta



Precios competitivos es 

igual a más clientes 

potenciales. 

UBICANDO EL PRECIO CORRECTO

CRÉDITOS SE OTORGAN
SOBRE PRECIOS DE MERCADO

REALES

IMPACTAR AL

MERCADO

Un precio competitivo abrirá su inmueble a un 

gran número de compradores potenciales.

Precio correcto, más 

compradores estarán 

interesados.

$

?



UBICANDO EL PRECIO CORRECTO

$

?

Si el precio es muy alto Los compradores optarán por: 

15% arriba del mercado Ofrecer 30% menos 

10% arriba del mercado Ofrecer 20% menos 

Precio de mercado 60% más prospectos

5% Abajo del mercado 75% más prospectos



• La primera en tener las propiedades en GPS.

• Permite a usuarios de iPhone y Android apps que 

usan tecnología de GPS buscar propiedades en venta 

o renta en su zona o iniciar una búsqueda en otras 

latitudes

• Envía las propiedades a sitios como Google, 

Yahoo! Real Estate & otros más.

LÍDER
EN INNOVACIÓN

Una estrategia de distribución de inventarios:

¡NUESTRO EQUIPO!





• La primera en tener las propiedades en GPS.

• Permite a usuarios de iPhone y Android apps que 

usan tecnología de GPS buscar propiedades en venta 

o renta en su zona o iniciar una búsqueda en otras 

latitudes

• Envía las propiedades a sitios como Google, 

Yahoo! Real Estate & otros más.

LÍDER
EN INNOVACIÓN

Una estrategia de distribución de inventarios:

Estaremos 
encantados de 

trabajar para usted!


